
Fundraising: Strategien für die Akquise von 
(öffentlichen) Geldern

Die Sprechstunde zur MINT-Campus Fortbildung
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MINT-Campus Fortbildung 

1 13.11.2024

https://mintcampus.org/lernangebote/fundraising/
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Austausch zu eigenen Fundraising-
Prozessen

2 13.11.2024

Wo stehst Du aktuell in Eurem Fundraising-Prozess?

Welche ersten Schritte habt Ihr unternommen oder geplant?

Welche Hindernisse oder Erfolge habt Ihr bisher erlebt?
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Stimmen aus dem Plenum

…öffentliche Gelder im Rahmen von Ausschreibungen 
zu akquirieren.

… sich am Konzept einer Musikschule zur Finanzierung 
zu orientieren. 

… Finanzierung über Gebietskörperschaften 
anzustreben. Hierzu können sich Landkreise und der 
Stadtkreis zusammenschließen. 

Es funktioniert gut…

… eine langfristige institutionelle Förderung unserer 
Projekte zu sichern. 

… über Stiftungen eine langfristige Basis zu sichern, da 
regionale Stiftungen schlichtweg zu klein sind. 

… Unterstützung für unspezifische Bildungsangebote 
über Unternehmen zu generieren. 

Wir haben Probleme…

3 14.11.2024
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Stimmen aus dem Plenum

… eine Alternative neben Stiftungen und 
Unternehmen als Förderer. 

… ein „Freifahrtschein“ vom BMBF. Das heißt, eine 
langjährige Unterstützung unserer Vorhaben. 

… eine Information, wie langjährige Kooperationen 
mit Geldgebenden etabliert werden können. Bedarf es 
an Skalierbarkeit, Tradition, Standing oder eines 
Alleinstellungsmerkmals? Wird sowas 
ausgeschrieben? 

Es fehlt uns…

… dass dem Bildungsbereich eine Lobby fehlt. 
Langfristige Förderungen funktionieren in anderen 
Bereichen, bspw. Musikschulen, gut. 

… die aktuelle politische Lage zu 
Bundeshaushaltsmitteln. 

… den Aufwand, den man mit dem Stellen von 
Förderanträgen immer wieder aufs Neue hat. 

Kritisch sehen wir…

4 14.11.2024
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Tipps zur Etablierung eines eigenen 
Fundraising-Prozesses

5 13.11.2024

➢ Strategische Fördermittelplanung:
Plane langfristig und richte Deine Förderstrategie an den Zielen deiner Organisation aus. Identifiziere 
Förderbedarfe, die über kurzfristige Projekte hinausgehen, und baue die Fundraising-Planung als festen Bestandteil 
der Jahresplanung ein.

➢ Förderkreislauf etablieren:
Betrachte Fundraising als wiederkehrenden Kreislauf: Recherche → Planung → Antragstellung → Durchführung → 
Berichterstattung. Jeder Schritt sollte dokumentiert und analysiert werden, um den Ablauf kontinuierlich zu 
verbessern und Routinen zu schaffen.

➢ Kontakte und Netzwerke pflegen: Entwickle und pflege eine Kontaktliste für Förderinstitutionen und potentielle 
Unterstützer. Ein regelmäßiger, persönlicher Austausch hilft, Beziehungen aufzubauen und zu vertiefen. Lege z.B. 
Erinnerungstermine fest, um jährlich in Kontakt zu bleiben.
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Tipps zur Etablierung eines eigenen 
Fundraising-Prozesses

6 14.11.2024

➢ Erfolge und Lessons Learned dokumentieren:
Halte sowohl erfolgreiche als auch weniger erfolgreiche Förderanträge fest. Eine Analyse der Erfolgsfaktoren hilft, 
die eigenen Strategien zu verbessern und wiederkehrende Fehler zu vermeiden.

➢ Storytelling nutzen:
Fördergeber reagieren oft auf gut erzählte Geschichten, die den Nutzen und die Wirkung der geförderten Projekte 
unterstreichen. Entwickle eine klare, überzeugende Erzählweise über die Wirkung deiner Organisation und 
aktualisiere sie regelmäßig, um die Relevanz zu betonen.

➢ Fördermittel in die Organisationsstruktur integrieren: Richte eine feste Stelle oder Rolle für Fundraising und 
Fördermittelakquise ein oder weise diese Aufgabe einer Person zu, die diese Kompetenzen weiterentwickeln kann. 
So wird das Fundraising stärker in die Gesamtstrategie integriert und erhält eine langfristige Perspektive.



813.11.20247

MyGatekeeper Newsletter:

Viele Dank für Eure Zeit! 
MINT-Campus Kurs 

https://mintcampus.org/lernangebote/netzwerkarbeit_in_der_mint_bildung/


99

Vernetzung

Mein/Unser Profil Unser Projekt Unsere Organisation

https://community.mint-vernetzt.de/profile/korneliawytyczak
https://community.mint-vernetzt.de/organization/mygatekeeper-logulqnp/detail/about
https://www.mint-ze.de/
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